
KLAAR VOOR DE VOLGENDE 
GROEIFASE
De metaalmarkt heeft de laatste jaren een
enorme verandering doorgemaakt waarin
digitalisatie en automatisering een sleutel-
rol spelen. Dat weet Carl Berlo, de kers-
verse  CEO bij  247TailorSteel.  Hij  heeft
een duidelijk doel voor ogen: samen met
zijn enthousiaste team de volgende groei-
fase realiseren. Het bedrijf blijkt alvast op
de goede weg. "We bieden de klant van-
daag  al  een  volledig  geautomatiseerd

digitaal proces, met daaraan toegevoegd
een  persoonlijk  contact  in  de  vorm van
een  competente  verkoper  die  hun  taal
spreekt", klinkt het. "In België hebben we
twee ervaren salesmanagers, die kunnen
langskomen om projecten te bespreken."

SNELLE EN PERSOONLIJKE 
BEHANDELING
De online afhandeling van offertes verloopt
vlot  dankzij  het  online  portaal  Sophia®

waarop klanten 24/7 bestellingen kunnen

plaatsen. Carl  Berlo  beschrijft  de eenvou-
dige procedure. "In een eerste stap bezorgt
de afnemer  van lasergesneden of  gekant
metaal (plaat of buis) zijn tekening in een
courant formaat. Daarna volgt  de selectie
van  het  gewenste  materiaal  in  een  data-
base met 140 metaalsoorten en -types die
direct uit voorraad leverbaar zijn. Via een
volledig  geautomatiseerd  proces  krijgt  de
aanvrager vervolgens binnen de minuut een
maakbaarheidscheck en de offerte. Na het
kiezen van de gewenste levertijd kan hij of
zij  direct  een  order  plaatsen,  leverbaar
vanaf drie werkdagen."
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PROCESBENADERING
VOOR EXTRA GEBRUIKSGEMAK

Carl Berlo is sinds 1 januari 
de nieuwe CEO van 247TailorSteel

247TAILORSTEEL
MARKENWEG 11 

7051 HS VARSSEVELD
0031/315.270.370

sales@247tailorsteel.com
www.247TailorSteel.com

In de fabriek in Varsseveld (NL) worden de metalen platen, buizen en kantdelen 
volledig automatisch geproduceerd


